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Abstract — Vanca Shoes Store sells various kinds of women's shoess with sharing models, motifs and colors. All processes for
recording , managing and product scheduling are still done manually, using paper media and Microsoft Excel applications. There
are often a number of problems caused by the uncontrolled recording that is not computerized. Also the information needed is
still relatively slow and lacking because the recording system is still inconsistent. Therefore, the writer catched this opportunity
to carry out the Final Project research entitled **"Making Application Web at Vanca Shoes Shop with rceomendation system **
This research was conducted to produce a website that can be used in recording sales, purchase and product preparation data
that is done by the company using a database. This application is also made using an attractive and easy to use web.

Keywords— application web, database, purchase, sales, stock.

I. PENDAHULUAN

Perkembangan teknologi dibidang informasi mendorong setiap pembisnis atau perusahaan untuk tetap mengikuti
perkembangannya, terutama berkenaan dengan perkembangan teknologi informasi yang ada hubungannya dengan kegiatan
perusahaan dan bisnis tersebut. Perkembangan teknologi informasi telah memberikan kontribusi yang cukup baik dalam
meningkatkan kegiatan usaha khususnya dalam hal pengolahan data yang memberi dukungan terhadap pengambilan
keputusan-keputusan bisnis system pelayanan serta kegiatan perusahaan.

Perkembangan teknologi tidak hanya dimanfaatkan oleh perusahaan-perusahaan besar saja, melainkan masyarakat
sekarang ini menggunakannya sebagai lahan berbisnis. Seperti jual beli dimedia sosial yang dianggap menjadi cara terbaik
untuk berjualan di era modern ini. Karena berbelanja dimedia sosial / e-comerce memiliki berbagai keuntungan bagi para
pelanggan. Yaitu mudah mengakses dimana saja, mudah berbelanja dimana saja tanpa harus membutuhkan waktu lama
untuk pergi ke toko, keamanan terjamin, serta cara pembayaran yang sangat mudah. Kemudahan itulah yang membuat
masyarakat menjadi enggan untuk berbelanja sesuatu secara langsung. Keuntungan berbisnis online membuat Toko Sepatu
Vanca tertarik untuk berbisnis dimedia online, dimana Toko Sepatu Vanca merupakan bisnis yang bergerak dibidang
fashion sepatu wanita yang memiliki bermacam-macam model dan warna sepatu wanita seperti sepatu wanita sepatu sandal,
sandal dan flatshoess. Toko Sepatu Vanca berlokasi di Cascade Fashion House and Home Living JI. L. L. RE.Martadinata
No.65. Citarum, Bandung Wetan Kota Bandung, Jawa Barat Telp (022) 4267707. Toko sepatu vanca masih menggunakan
sistem manual baik dalam pembayaran menggunakan Kasir, serta pencatatan produk masuk dan keluar dilakukan secara
manual.

Pada Toko Sepatu Vanca masih memiliki berbagai permasalahan, yaitu penentuan persediaan produk yang tidak sesuai
antara informasi jumlah sisa produk yang tersedia dengan kondisi jumlah produk yang ada digudang. Hal itu membuat
kecewa para pelanggan. Sebab produk yang diinginkan pelanggan telah habis, baik dalam segi model, warna dan ukuran.

Permasalahan tersebut merugikan Toko Sepatu Vanca dan membuat omzet Toko Sepatu Vanca menurun karena
kekecewaan pelanggan. Dengan diadakan penelitian diharapkan dapat terciptanya sebuah media pemasaran berbasis web
pada Toko Sepatu Vanca mampu meningkatkan daya penjualan terutama pada sektor penawaran produk yang dapat
meningkatkan pendapatan penjualan toko sepatu Vanca.

Il. KAJIAN TEORI

Kajian ini menjadikan beberapa konsep dan teori sebagai landasan penelitian. Konsep dan teori yang digunakan antara
lain system informasi, penjualan, Flowchart, UML, ERD, E-comerce, Bootstrap dan Sistem Rekomendasi.
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A. Sistem Informasi

Sistem Informasi berkaitan antara data dan informasi sebagai entitas. Data merupakan nilai, keadaan, atau sifat yang
berada di luar konteks apapun. sedangkan informasi merupakan data yang telah diolah untuk pengambilan keputusan. “Mc
Leod (1995) mengatakan bahwa informasi adalah data yang telah diproses, atau data yang memiliki arti”. Sistem Informasi
digunakan untuk menyajikan suatu informasi. dengan tujuan untuk mengambil sebuah keputusan dalam perencanaan
dengan konsep input, output, dan proses untuk meningkatkan bisnis yang terletak pada inti bisnis.

Sistem Informasi adalah suatu sistem didalam suatu organisasi yang mempertemukan kebutuhan pengolahan transaksi
harian, mendukung operasi, bersifat menejerial dan kegiatan strategi dari suatu organisasi dan menyediakan pihak luar
tertentu dengan laporan-laporan yang diperlukan. [2]

B. Penjualan

Penjualan adalah suatu usaha yang terpadu untuk mengembangkan rencanarencana strategis yang diarahkan pada usaha
pemuasan kebutuhan dan keinginan pembeli, guna mendapatkan penjualan yang menghasilkan laba (Marwan, 1991:30).
Penjualan merupakan sumber hidup suatu perusahaan, karena dari penjualan dapat diperoleh laba serta suatu usaha memikat
konsumen yang diusahakan untuk mengetahui daya tarik mereka sehingga dapat mengetahui hasil produk yang dihasikan.
Menurut Winardi (1982:89), penjualan adalah suatu transfer hak atas benda-benda. Dari penjelasan tersebut dalam
memindahkan atau mentransfer barang dan jasa diperlukan orang-orang yang bekerja dibidang penjualan seperti pelaksnaan
dagang, agen, wakil pelayanan dan wakil pemasaran. Menurut Joel G. Siegel dan Joe K. Shim (2009:67): “Penjualan adalah
Penerimaan yang diperoleh dari pengiriman barang dagangan atau dari penyerahan pelayanan dalam bursa sebagai barang
pertimbangan. Pertimbangan ini dapat dalam benuk tunai peralatan kas atau harta lainnya. Pendapatan dapat diperoleh pada
saat penjualan, karena terjadi pertukaran, harga jual dapat ditetapkan dan bebannya diketahui”. [3]

C. Flowchart

Flowchart adalah bagan (chart) yang menunjukkan suatu aliran (flow) didalam program atau prosedur sistem logika,
flowchart digunakan untuk alat bantu komunikasi dan untuk dokumentasi untuk memulai proses tersebut. Beberapa
pedoman atau jenis flowchart yaitu : [4]

1. Flowchart Dokumen, bagan alir atau disebut juga bagan alir formulir merupakan bagan alir yang menunjukkan arus
dari laporan dan formulir termasuk tembusan — tembusannya.

2. Flowchart Skematik, bagan alir yang merupakan alir yang mirip dengan alir sistem, yaitu untuk menggambarkan
prosedur di dalam sistem.

3. Flowchart Program, merupakan bagan yang menjelaskan secara rinci langkah — langkah dari proses program, bagan
alir program dibuat dari derivikasi bagan alir sistem.

D. UML (Unified Modelling Language)

Secara fisik, UML adalah sekumpulan spesifikasi yang dikeluarkan oleh OMG (Object Management Group). UML yang
terbaru adalah UML 2.3 yang terdiri dari 4 macam spesifikasi, yaitu Diagram Interchange Specification, UML
Infrastructure, UML Superstructure dan Object Constraint Language (OCL). [1]

E. ERD(Entity Relationship Diagram)

Entity Relationship Diagram (ERD) yang menurut James A.Hall adalah “ERD adalah suatu teknik dokumentasi yang
digunakan untuk menyajikan relasi antar entitas dalam sebuah sistem”. ERD disajikan dalam dua bentuk yaitu, Conceptual
Data Model (CDM) dan Physical Data Model(PDM). [5]

F. E-comerce

Internet Commerce atau Ecom atau E-Commerce atau Immerce yang pada dasarnya semua sebutan diatas mempunyai
makna yang sama. Istital-istilah tersebut berarti membeli atau menjual secara elektornik dan kegiatan ini dilakukan pada
jaringan internet. E-Commerce juga dapat berarti pemasangan iklan, penjualan, dan dukungan pelayanan menggunakan
sebuah web shop 24 sehari bagi seluruh pelanggannya. Sedangkan menurut Stefan Probst E-commerce merupakan bisnis
yang dilakukan secara elektronik yang melibatkan aktivitas-aktivitas bisnis berupa business to business atau pun business to
consumen melalui teknologi internet.

E-Commerce atau bisa disebut perdagangan elektronik adalah penyebaran, pembelian, pemasaran produk dan jasa
melalui sistem elektornik seperti internet atau televesi, www atau jaringan computer lainnya. E-commerce dapat melibatkan
transfer dana elektronik, pertukaran data elektronik, sistem manajemen inventori otomatis, dan sistem pengumpulan data
otomatis, e-commerce akan merubah semua kegiatan marketing dan juga sekaligus memangkas biaya-biaya operasional
untuk kegiatan trading (perdagangan).
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E-Commerce merupakan suatu sistem atau paradigma baru dalam dunia bisnis, yang menggeser paradigma perdagangan
tradisional menjadi electronic commerce yaitu dengan memanfaatkan teknoogi ICT (Information and Communication), atau
dengan kata lain teknologi internet. [7]

G. Bootstrap

Bootstrap merupakan sebuah framework CSS dari twitter, yang menyediakan sebuah kumpulan komponen - komponen
antarmuka dasar pada website yang telah di rancang sedemikian rupa untuk digunakan bersama-sama.

Selain komponen antarmuka, Bootstrap juga menyediakan sebuah sarana untuk membangun layout halaman dengan
mudah dan rapi, serta modifikasi pada tampilan dasar HTML untuk membuat seluruh halaman website yang dikembangkan
sejalan dengan komponen - komponen lainnya. [8]

H. Sistem Rekomendasi

Sistem rekomendasi dapat didefinisikan sebagai program yang mencoba untuk merekomendasikan item yang paling
cocok (produk atau jasa) untuk pengguna tertentu (individu atau bisnis) dengan memprediksi minat pengguna di item
berdasarkan informasi terkait tentang item, pengguna dan interaksi antara item dan pengguna. Tujuan dari pengembangan
sistem rekomendasi adalah untuk mengurangi informasi yang berlebihan dengan mengambil informasi dan layanan yang
paling relevan dari sejumlah besar data, sehingga memberikan layanan pribadi. Fitur yang paling penting dari sebuah sistem
rekomendasi adalah kemampuannya untuk “menebak” preferensi dan kepentingan pengguna dengan menganalisis perilaku
pengguna dan atau perilaku pengguna lain untuk menghasilkan rekomendasi pribadi. Saran terhadap buku pada Amazon
adalah contoh dunia nyata dari operasi sebuah industri yang mementingkan sebuah sistem rekomendasi. [14]

I11. ANALISIS DAN PERANCANGAN SISTEM

Perancangan dimulai dari pemetaaan proses bisnis yang berlangsung sehingga didapatkan model pengembangan untuk
pencarian solusi. Format Teks.

A. Flowchart

Bagian ini akan dijelaskan proses bisnis sebelum implementasi. Error! Reference source not found. di bawah ini
merupakan proses penjualan produk.

1. Pelanggan datang untuk memilih produk dan menanyakan persediaan produk.

2. Karyawan akan memeriksa persediaan produk pada gudang.

3. Jika persediaan produk ada karyawan akan menyiapkan produk serta membuat nota pembayaran, jika persediaan
tidak ada karyawan akan menanyakan pada pelanggan untuk mengganti produk lain atau membatalkan transaksi
pembelian.

Pelanggan menerima nota pembayaran dan produk.
Pelanggan membayar produk.

Karyawan mencatat transaksi penjualan produk.
Admin/Pemilik Membuat Laporan Penjualan.

No ok~
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Flowchart Penjualan Produk

Phase

Pelanggan

Karyawan

Admin/Pemilik

Memilih Produk L

—»<_ Persediaan

Berbelanja

-Tidak Te

ersediar

Menyiapkan
Produk
Membuat Nota
Produk
Memberikan
Produk

@

Nota Barang(1)

Nota Barang(1)

Menerima
Produk

y

=

Nota Barang(2)

Pencatatan
Penjualan

Tersedia

Menerima

A
Melakukan
Pembayaran
y

Selesai

»

Pembayaran

Membuat
Laporan
Penjualan

Selesai

Gambar 1 Proses Penjualan Produk

Pada Error! Reference source not found. di bawah ini dijelaskan tentang proses pembelian Produk

agrwdE

'—‘090.“@
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Admin/Pemilik akan membuat daftar produk yang akan dipesan.
Admin/Pemilik akan memberikan daftar produk kepada supplier.
Supplier akan menerima daftar produk dan membuat daftar harga produk.
Supplier memberikan daftar harga ke Admin/Pemilik.
Admin/Pemilik akan menerima daftar harga produk, jika Admin/Pemilik tidak ingin melanjutkan proses pembelian
selesai, tetapi jika Admin/Pemilik ingin melanjutkan maka akan memberikan konfirmasi kepada supplier.

Supplier akan menerima konfirmasi pemesanan produk. akan menyiapkan produk.
Supplier menyiapkan produk, membuat nota pembayaran.
Admin/Pemilik menerima nota pembayara dan melakukan permbayaran.
Supplier menerima pembayaran dan akan melakukan pengiriman produk.
0 Admin/Pemilik menerima produk yang dipesan dan membuat Laporan Pembelian Produk.




Flowchart Pembelian Produk
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Pembayaran
Produk

Menerima
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Gambar 2 Proses Pembelian Barang dari Supplier
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B. Use Case Diagram

Pelanggan

Pada Error! Reference source not found. menjelaskan tentang use case diagram pada system. Admin/ pemilik
dan Karyawan memiliki hak untuk melakukan akses ke semua menu yang terdapat pada aplikasi. Fitur yang ada dalam
aplikasi yaitu Login, Manajemen Penjualan Produk, Manajemen Data Produk, Manajemen Data Supplier, Manajemen Data
Pelanggan, Manajemen Data Pembelian Produk, Manajemen Data Pengiriman. Pelanggan memiliki akses untuk Login dan

Manajemen Penjualan Produk

C. ERD

28

Use Case Diagram

Manajemen
Penjualan Produk

Manajemen
Data Produk
Manajemen Data
Suplier
Manajemen Data
Pelanggan
Manajemen Data
Pembelian Produk
Manajemen Data
Pengiriman Produk

S
A

AdminfPemilik

Karyawan

Gambar 3 Use Case Diagram
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Gambar 4 ERD

Gambar 4 merupakan desain relasi antar entitas pada basis data sesuai dengan rancangan program yang dibuat penulis.
Dalam diagram tersebut terdapat beberapa entitas yang akan digunakan penulis dan membuat relasinya.

IV. IMPLEMENTASI

A. Tampilan Admin

Gambar 5 merupakan tampilan dashboard admin yang menampilkan kategori, transaksi, pengguna dan produk yang ada
di Aplikasi Penjualan dan Pembelian Berbasis Web Pada Toko Sepatu Vanca Dengan Sistem Rekomendasi.
Wk localhost / 127.00.1 | phpMyAds: X [B] Vanca Shoes - Dashboard X+ - x

& C @ localhost/sepatu/admin/in: - & % B 6 :

3 Apps G FwdiPPTSempro- - [ Far Mandiri CLICK @ Sistem Seleksi CPN:

ADMIN
o # | Dashboard
° Rizki

Selamat Datang

Admin Toko Sepatu Vanca

@ Dashboard

B8 Pengguna
B8 Produk
B Kategori

B8 Supplier

B Penjualan

B Pembelian -

Gambar 5 Tampilan Dashboard
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Gambar 6 merupakan tampilan pengguna yang menampilkan data pengguna. Tampilan user memiliki 2 fitur yaitu edit
pengguna dan delete pengguna.

Uk localhost/ 127.00.1 | phpMyAdr X Vanca Shaes - Widgets x  + - X
&« C @ localhost/sepatu/admin/pengguna.php + A e
i Apps G Fwd: PPT Sempro - [+ RS0 Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

ADMIN
° Rizki # / Pengguna

Pengguna

Tabel Pengguna

@ Dashboard

# Pengguna Nama Alamat Email No Telpon Action

& Produk David Gunadi JI. Rancamanyar Il No.15 Turangga davidchristiantri@gmail.com 085759224334
& Ketegori Jessica Evelline 11.Dr. Semeru Gg. Il jessceviin@gmail.com 085759224234
& supplier Rizki J1. DummyOne No. DummyOne arifdevil99@gmail com 085759224334
& Transaksi Dummy Two J1. DummyTwe No. DummyTwo dummy-two@dummy.com 085750224334

B Penjualan

B Pembelian -

Gambar 6 Tampilan Pengguna

Gambar 7 merupakan tampilan produk dimana admin bisa melakukan tambah produk, edit produk dan hapus produk.

x  + - x

w %« B0 :

Uk localhost/ 127.00.1 | phpMyAdr X Vanca Shoes -

& C @ localhost/sepatu/admin/produk.pl

i Apps G Fwd: PPT Sempro - B Fermvilie 2 o Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

o & / Produk
° Rizki

Produk

Tabel Produk
@ Dashboard

& Pengguna

B Produk D Nama Produk Kategori Harga Deskripsi Berat  Persediaan Gambar Action
B 321 Flat Shoes Coklat  KT0004 356000 Flat Shoes 3200 0 ' i
B Kategori Mocca Berbahan Kulit

Suade Semi Kulit
B Supplier Dengan

B Transaksi
326 Flat Shoes Tan KT0004 298000 Flat Shoes 3000 14 & |
& Penjualan Coklat Variasi Tali Berbahan Kulit o
Suade Semi Kulit |
Dengan Tali yang - |
& Pembelian - Unik menambah <

Gambar 7 Tampilan Produk

Gambar 8 merupakan tampilan kategori dimana admin bisa melakukan tambah kategori, edit kategori dan hapus kategori.
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Whi lecalhost / 127.00.1 | phpMyAdr X Vanca Shoes - Widgets x 4+ = X
<« C @ localhost/sepa

pps & Fwd: PPT Sempro -

Tabel Kategori

@ Dashboard
B Pengguna

ID Kategori Nama Kategori Action
E Produk

KT00O1 Sandal Wanita
KT0002 Sepatu Sandal Wanita
8 Supplier

KT0003 Sepatu Wanita
B Transaksi

KT0004 Flat Shoes
& Penjualan

B Pembelian -

Gambar 8 Tampilan Kategori

Gambar 9 merupakan tampilan supplier dimana admin bisa melakukan tambah supplier, edit supplier dan hapus supplier.

4 Tocalhost £ 127.0.0.1 | phpMy

Vanca Shoes - Widgets x 4 = X

< C  ® localhost/se

admin/suppli

Apps G Fwd: PPT Sempro - B2 Farmville 2 Wandiri CLICK @ Sistem Seleksi CPN:

ADMIN
# | Supplie
e Rizki e

Supplier

Tabel Supplier
@ Dashboard

B Pengguna

D Nama Supplier Alamat Telepon Status Action

S002  PT. Arya Wiguna J1. Kopo Bihbul 3 No. 40 022332123 on
B Kategori

S003 BT KaryaJaya JL. Buahbatu Raya No. 44 Bojong Soang 022543234 on
88 Supplier
5004 Cv. Karsha Laksana JL. Moch.Toha No. 104 Bandung 022443561 on B Delete
B Transaksi

8 Penjualan

BB Produk

B8 Pembelian -

Gambar 9 Tampilan Supplier
Gambar 10 merupakan tampilan transaksi dimana admin bisa melakukan search dan edit transaksi.
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4l localhost [ 127.00.1 | phpMyAdr X Vanca Shoes - Widgets x  + = X

anphp +# B e

Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

ADMIN
o # / Transaks
° Rizki

Tabel Transaksi

<« C @ localhost/sepatu/admin/in:

HoApps G FeckpPTSempro- [ Farm

@ Dashboard ID Pemesanan Nama Telepon Alamat Total Status Bukti Pembayaran Action
# Pengguna PS0002 Rizki 2147483647  JI. DummyOne No. Rp107.099 3
b DummyOne
E Produk PS0004 Rizki 2147483647  JI. DummyOne No. Rp128.000 0 ! e
DummyCne .

B Kategori !
& Supplier PS0002 Rizki 2147483647  JI. DummyOne No. Rp 107.099 3

: o il

l
PS0002 Rizki 2147483647  JI. DummyOne No. Rp107.099

8 Penjualan

3
)
R |‘|| I |||I
|
(L1

B Pembelian o

Gambar 10 Tampilan Transaksi

Gambar 11 merupakan tampilan penjualan produk dimana admin bisa melihat segala transaksi penjualan produk dan
mencetak data penjualan.

Vanca Shoes- X & localhost/ 127 X localhost /127 % | v VancaShoes X | M KotakMasuk( X | & metoderating x | [} 92pdf x| [ www

<« C @ localhost/sepa

# Apps & Fwd:PPT Sempro - B e Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

ADMIN

d

P # 0al
Rizki
Laporan Penjualan

Tanggal Awal

mm/dd/yyyy

Tanggal Akhir
@ Dashboard

mm/dd/yyyy
B Pengguna

D Pemesanan ¥ Nama v
E Produk

Produk A
B Kategori
B Supplier

D
B Transaksi pemesanan Nama Alamat Tanggal Telepon Nama Produk Jumlah Total
& penjual PS0001 Rizki J1l. DummyOne No. 2018-11-02 16:56:27 2147483647  Flat Shoes Coklat 1 Rp

CalYEL=10 DummyOne Mocca 1.007.000

& Pembelian . PS0001 Rizki Jl. DummyOne No.  2018-11-02165627 2147483647 Sepatu Blue Navy 1

Gambar 11 Tampilan Penjualan

Gambar 12 merupakan tampilan pembelian produk dimana admin bisa melihat segala transaksi pembelian produk dan
membeli produk dari supplier.
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[ vancashoes - x4k
<« [¢]

B Apps G Fdk PPT Sempro-

localhost /127 X V VancaShoes X | M KotakMasuk( X | G metoderatinc X | [} 92pdf x

@ localhost/sepatu/admin/p

E3 Farmville 2 on Zynga Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

o # / Pembelian Produk
° Rizki

Pembelian Produk

Tanggal Awal
mm/dd/yyyy

@ Dashboard
Tanggal Akhir

B Pengguna

mm/dd/yyyy
E Produk
Nama Supplier v Produk
B Kategori
B Supplier
B Transaksi _
abel Pembelian Produk
B Penjualan
I D Tanggal Nama Produk Size stok Supplier Lc:;la

B Pembelian

32
| P H »E m

Gambar 12 Tampilan Pembelian

506 PM
11/10/2018 8

Gambar 13 merupakan tampilan pengiriman produk dimana admin bisa melihat segala transaksi pengiriman produk.

[ VancaShoes- Xk localhost/ 120 X localhost /127 X | v VancaShoes X

& C @ localhost/sepatu/admin/pengiriman.php

i Apps G Fwd:PPTSempro- i [LI FarmVi Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

M Kotak Masuk [ X

G metode rating X

[ 92.pdf

x

[ www.googlec X

+ - x

* B 0@ :

ADMIN

Pengiriman

.
° Rizki

Tabel Pengiriman

1D D Tanggal

@ Dashboard . Nomor Resi g8 Alamat Kode Pos Kurir Jenis Pengiriman  Status
Pengiriman Pemesanan Pengiriman
& Pengguna PS0001 926797962643 20181031 1. DummyOne No. 40275 ne REG Diterima
125218 DummyOne
B Produk 3 PS000T TN379345633 J1. DummyOne No. 40275 ne REG Diterima
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4 PS0002 969566450753 20 Jl.Rancamanyar Il 40275 ne REG Diterima
20; No.15 Turangga
B Supplier
B Transaksi
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8 Pembelian .

5:10 PM

~ @ e T2

Gambar 13 Tampilan Pengiriman

B. Tampilan Pelanggan

Gambar 14 merupakan halaman Login pelanggan bagi pelanggan ingin melakukan login atau register account. Pada
halaman ini terdapat field email dan password. Fitur register digunakan untuk pelanggan melakukan pendaftaran pelanggan

bagi pelanggan yang belum memiliki account.
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v Vanca Shoes x = X
&« C @ localhost/sepatu/login.php Pre 0 :
i1 Apps G Fwd: PPT Sempro - FarmVille 2 on Zynga Mandiri CLICK @ Sistem Seleksi CPN:

Gambar 14 Tampilan Login

Gambar 15 merupakan tampilan register untuk member yang ingin mendaftarkan diri agar dapat melakukan booking
tiket travel pada web ini. Disini terdapat Nama lengkap, Email, No.Hp, Nama, Password, Kodepos, dan Alamat, untuk diisi
oleh member.

Mk localhost / 127.00.1 | phpMyAdr XV Vanca Shoes x o+ - X
&« C @ localhost/sepatu/register.php * B 6 :
i Apps G Fwd: PPT Sempro - B Farmville 2 on Zynga Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPNS
Vanca s.. HOME PRODUK  PAGES TENTANG KONTAK Q @ 9

Nama Lengkap

Email

Password

Alamat * Telepon *

Kode P

Gambar 15 Tampilan Registrasi

Gambar 16 merupakan tampilan home pada pelanggan di halaman item ini terdapat informasi produk yang didalamnya.
Jika pelanggan ingin melakukan pembelian produk maka memilih produk dan akan masuk ke detail produk
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Mk localhost / 127.00.1 | phpMyAdr: X v Vanca Shoes x N
* B0 :

& C @ localhost/sepatu/produk.php

% Apps G Fwd: PPT Sempro - EJ Farmville 2 on Zynga Mandiri CLICK @ Sistem Seleksi CPN
PAGES TENTANG KONTAK

HOME PRODUK

Vanca se..

LATSHOES

FLATSHOES GREEN BATIK SANDALTALVEREAM @

FLAT SHOES COKLAT MOCCA FLAT SHOES TAN COKLAT
Rp356000 VARIASI TALI CANVAS Rp320000
Rp298000 Rp340000

Gambar 16 Tampilan Home

Gambar 17 merupakan tampilan cart dimana disini akan menampilkan produk yang telah dipilih dan dipesan oleh
pelanggan. Pada tampilan ini disediakan menu update shopping dan continue shopping untuk pelanggan yang ingin
berbelanja lagi serta update jumlah dan ukuran produk yang telah dipesan. Jika berbelanja telah sesuai makan lanjut ke

proses checkout.

i localhost/ 127.001 | phpMyAde X v Vanca Shoes x  +
* B1O :

& > C  © localhost/sepatu/cart.php
Hi Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPNS

i Apps G Fwa:PPTSempro-ir  [E Farmville 2 on Zynga
Vanca sw. HOME PRODUK PAGES TENTANG KONTAK & Q
GAMBAR PRODUK HARGA JUMLAH SIZE TOTAL
LS
FLATSHOES GREEN BATIK CANVAS Rp340.0 1 36 3400 X
CART TOTALS

UPDATE SHOPPING CONTINUE SHOPPING
TOTAL 340.000
PROCEED TO CHECKOUT

Gambar 17 Tampilan Cart
Gambar 18 merupakan tampilan checkout dimana pada halaman ini disediakan data tujuan pengiriman, daerah tujuan
pengiriman, pemilihan pengiriman, biaya pengiriman dan biaya produk.
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Wk localhost / 127.00.1 | phpMyAdr: X v Vanca Shoes X+ = X
€« C  ® localhost/sepatu/checkout.php * B 6 :
# Apps G Fwd: PPT Sempro - B Farmville 2 on Zynga Mandiri CLICK 4@ Sistem Seleksi CPN

Vanca se. HOME PRODUK PAGES TENTANG KONTAK Q @ Q

PRODUK HARGA JUMLAH size TOTAL
~
FLATSHOES GREEN BATIK CANVAS 4 X
DATA ALAMAT DATA PENGIRIMAN
Nama Lengkap Provinsi Tujuan®
Rizk Pilih Provinsi Tujuan v
Kota/Kabupaten Tujuan

Pilih Kota/Kabupaten Tujuan v

Gambar 18 Tampilan Checkout

Gambar 19 merupakan tampilan konfirmasi pembayaran pelanggan terdapat, pembayaran dan upload bukti bayar serta
status pemesanan.

V VancaSho: X | ufk localhost/ X | .k localhost/ X | v VancaShoe X | M KotakMase X | G metoderat X | [y 92pdf X | [ wwwgoog X | NewTab x| + = a X
riphp ax B O :

Mandiri CLICK @ Sistem Seleksi CPN

€ C @ localhost/sepatu/konfiri

% Apps G Fwd: PPT Sempro - EJ Farmville

mm/ddfyyyy

5:34PM =
11/10/2018 V2

~0E

Gambar 19 Tampilan Daftar Transaksi
V. KESIMPULAN DAN SARAN

A. KESIMPULAN

Kesimpulan yang diperoleh penulis dari analisis, pembuatan, dan pengujian pembuatan aplikasi penjualan dan
pembelian pada Toko Sepatu Vanca dengan sistem rekomendasi ini adalah :

1. Sistem ini memiliki fitur yang membantu karyawan dan admin/pemilik toko mendapatkan informasi inventory
karena memiliki fitur data produk yang digunakan untuk mengelola data produk, fitur pembelian yang
digunakan untuk mengelola data pembelian produk. Dan fitur penjualan yang digunakan untuk mengelola data

2. Sistem ini dilengkapi dengan sistem rekomendasi yang akan dikalkulasikan agar produk yang direkomendasikan
sesuai dengan kriteria pelanggan. Dengan menerapkan metode collaborative filtering yang memungkin produk
yang direkomendasikan sesuai dengan apa yang pelanggan inginkan,
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3. Sistem ini membantu admin/pemilik toko dalam menentukan laporan transaksi penjualan dan pembelian sepatu.
Karena terdapat fitur penjualan dan pembelian yang bisa mencetak faktur penjualan dan pembelian.

4. Aplikasi web e-commerce ini sudah dilengkapi fitur pengiriman barang yang dapat memudahkan pemilik toko
dan pegawai dalam pengiriman barang sesuai dengan alamat yang dituju, tetapi masih ada kendala dalam berat
dari barang tersebut yang harus diinput manual.

B. SARAN

Berdasarkan kesimpulan yang sudah dijelaskan, saran dari penulis untuk pengembangan aplikasi di masa yang akan
datang yaitu :
1. Sistem ini diharapkan dapat terhubung dengan aplikasi mobile sehingga dapat lebih memudahkan pelanggannya
dalam mengakses web melalui smartphone.
2. Sistem ini diharapkan memiliki fitur u-money admin/pemilik toko dapat mengetahui total saldo yang dia miliki.
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